
Módulo 1 - EMPODERAMENTO E DIRECIONAMENTO

Abertura + Apresentação de cases de sucesso - Kaio César (Audaz)
Empoderamento profissional - Cris Oliveira + Maria do Carmo Carvalho
Direcionamento Profissional - Equipe N3

Módulo 2 - EMPREENDEDORISMO E MODELAGEM DE NEGÓCIOS

Empreendedorismo - Fabrício Medeiros
          Negociação e Vendas

Empreendedorismo - Rhafaella Karlla
          Bussiness Canva + Planejamento estratégico e modelos de negócios
          + Foco e mercado potencial +Análise da concorrência e diferencial
          competitivo

Análise de Mercado - Day Arruda Luz + Fátima Melo
          Comunicação e relacionamento com o cliente - Day Arruda Luz
          Venda para o poder público - Fátima Melo

Módulo 3 - FINANÇAS E ASPECTOS LEGAIS

Compliance e Lei Geral de Proteção de Dados Pessoais
(LGPD) - Lígia Teixeira
Contratos, Encargos e Emissão de Notas Fiscais 
- Wagner Araújo
Financiamentos - Wesley da Silva Cordeiro (Banco do Nordeste)

Encargos e emissão de notas fiscais (prefeitura/contábil)

Gerenciamento de Projetos e Metodologia Ágil - Raphaella Karla

Módulo 4 - MARKETING E VENDAS

Estratégia de Marketing Digital e indicadores de desempenho - Bruna Almeida 
+ Indira Augusto

Branding - Giulia França
          Posicionamento + Marca + Identidade visual + Apresentações + 
          Padronizações + Portifólio + Pitch

Plano de Marketing - Giulia França

Módulo 5 - GESTÃO E GERENCIAMENTO
Captação de cliente - Genyson Wyllamis (Good Work)

Módulo 6 - EXPOSIÇÃO
Assessoria de Comunicação e Imprensa

 

- Chris Duarte
Exposição de negócios
Encerramento - Edjane Mello e Elzlane Santos 
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Técnicas de comunicação - Wyderlan Araújo PALESTRA

Trello  - Joyce LinsOFICINA

EXPO/ PALESTRA

ENCERRAMENTO

10/09 às 18h

17/09 às 14h

24/09 às 14h

01/10 às 14h

08/10 às 14h

15/10 às 14h

22/10 às 14h
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26/10 às 14h
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05/11 às 14h
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03/12 às 14h

10/12 às 14h

21/12 à 28/12 às 14h

28/12 às 14h
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PALESTRA

PALESTRA

OFICINA

PALESTRA

MENTORIA

OFICINA

EXPO/ PALESTRA

ENCERRAMENTO

4 horas

8 horas

8 horas

1 semana

4 horas

DURAÇÃO DIÁRIA
POR MODALIDADE

MENTORIA17/12 às 19h

Liderança de Equipe (Endomarketing)
- Fabricio Medeiros

17/12 às 19h PALESTRA


